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 Basi di lancio

 Strategia di lancio

 Princing e psicologia

Risorse utili

1.

2.

3.

4.

Cosa vedremo:



Basi di lancio



Disney+
Pre-ordine per crearsi uno
zoccolo duro e avere tempo



Nike
Early access e lista riservata



Fendace
Lancio su lista riservata



Hotjar
Usare un wall per ottenere
60.000 iscritti in 6 mesi



PayPal
7-10% crescita giornaliera



ClubHouse
Usare un wall per ottenere
2 milione di utenti (no Android)



Apple
Code fuori dagli Apple Store
per qualsiasi prodotto





Marketing ProdottoDistribuzione



Marketing Prodotto

Distribuzione



Marketing



Marketing
Chi siamo, cosa vogliamo comunicare,
a chi lo vogliamo comunicare.

Social Media



Marketing
Chi siamo, cosa vogliamo comunicare,
a chi lo vogliamo comunicare.

Cartelloni



Marketing Prodotto



Marketing Prodotto

Distribuzione



Nike
Early access e lista riservata



Disney+
Pre-ordine per crearsi uno
zoccolo duro e avere tempo

Payment (wall)



Hotjar
Usare un wall per ottenere
60.000 iscritti in 6 mesi

Early access



 Prova gratuita (tool)

 Freebie / lead magnet

 Lista d'attesa (lancio)

 Offerte / prodotti riservati (BF)

 Sconto (ecommerce)

 Newsletter (personal brand)

1.

2.

3.

4.

5.

6.

Cosa offrire:



Marketing

Prodotto

Distribuzione



Strategia di lancio



Pre Pre-lancio

Pre-lancio

Lancio

Post lancio 

1.

2.

3.

4.

Metodologia



Metodologia
Acquisizione / curiosità

Acquisizione / informazione

Conversione

Relazione

Pre Pre-lancio

Pre-lancio

Lancio

Post lancio 

1.

2.

3.

4.



Lancio Fendace



Fendace
Lancio su lista riservata





Lancio Disney+



Disney+
Pre-ordine per crearsi uno
zoccolo duro e avere tempo



Disney+
Pre-ordine per crearsi uno
zoccolo duro e avere tempo



Disney+
Lancio ed evoluzione del prezzo



Princing e psicologia



10.00

Qual è meglio?

A B
10



10.00

Qual è meglio?

A B
10



Qual è meglio?

10
A B

9.99



Qual è meglio?

10
A B

9.99



Qual è meglio?

8.33
A B

99.99
al mese in un

unico pagamento
annuale

all'anno



Qual è meglio?

8.33
A B

99.99
al mese in un

unico pagamento
annuale

all'anno



Qual è meglio?

0.27
A B

99.99
al giorno in un

unico pagamento
annuale

all'anno



C'è molto di più
Prezzo mercato

Fidelizzazione

Informazioni vs intrattenimento

Obiettivo personale

Numero di lanci

1.

2.

3.

4.

5.



Risorse utili: libri



Risorse utili: libri



Risorse utili: libri



Risorse utili: libri



Risorse utili: libri



Risorse utili: libri



Risorse utili: libri



Risorse utili: blog

Hotjar Blog CXL Blog



Risorse utili: blog

ProfitWell Blog Netflix Blog su Medium



Tool che noi usiamo:
GA4 + GTM + Data Studio (gratis - tracciamento)

Google Optimize (gratis - a/b testing)

Wordpress + Elementor (page building)

ActiveCampaign (email marketing / crm)

Hotjar (tracciamento)

Manychat (livechat + notification)



Tool che noi usiamo:
Onesignal (gratis - push notification per app)

ProfitWell (gratis - tracciamento saas)

Chargebee + stripe + paypal (pagamenti)

Iubenda (policy)

Later (link in bio)

Canva + Figma + Miro (design, UX/UI)



Tool che noi usiamo:
Basecamp + Slack + Azure DevOps (gestione team)

Streamyard (streaming)

Aws + strapi (backend tech)

Calendly (gestione chiamate / sales)



Cosa abbiamo visto
Basi di un lancio

Fasi di un lancio

Strategia di pricing

Serie di lanci

Risorse utili

1.

2.

3.

4.

5.
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